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今日から使える【お客様をつかんで離さない】

集客できるキャッチコピー
作成テンプレート
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著作権について

本テキストの著作権はエレガントスタイルデザイン株式会社の
おっとりクロージング（R）起業コンサルティグに属します。

許可なく、本テキストの一部または全部について、個人で使用
する以外、著作権者の承諾を得ずに自分の商品の資料に転
用したりブログやSNSなどのネット上にまたは印刷などをして
無断で複写、複製することを禁じます。
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実践されている皆様の声
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　ゼロイチ起業コンサルタント髙橋佳代

★ 自己アピールが苦手・口下手な起業家の売上を

ゼロからつくるスペシャリスト

★ 2ヶ月で12万円のサービスが売れたシングルマザー、4ヶ月で

月商140万円を超えたダイエットカウンセラー、1.5ヶ月で

オリジナル商品をつくり、1ヶ月５万円の継続商品がご成約できた主婦、

3日で16万円のセミナーが売れた大学病院勤務のドクターなどを顧客に持つ。

★ OL時代、塾や協会の代理販売で副業開始2ヶ月で月収45万を達成、

7ヶ月で130万円以上を売り上げるもいったん挫折。

★ その後、述べ200人以上の顧客サポートから信頼プレゼント集客法を考案、

2021年にエレガントスタイルデザイン株式会社を設立、社長就任、

初年度から1125万円以上、売り上げる。
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こんにちは、おっとりクロージング起業コンサルタントの

高橋　佳代です。

今回は、『今日から使える【お客様をつかんで離さない】集客できる

キャッチコピー 作成テンプレート』

をご紹介します。

起業初心者がやりがちで、私もやっていた^^;、
よくある間違いを７個、ピックアップしました。

どれか１つでも当てはまっていたら、すぐにやめて

初心者でも申込みが入るマーケティング脳を育てることに

お時間を使ってくださいね。
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キャッチコピーとは

あなたのサービスを見込み客にわかってもらい、あなたの

サービスを受けたくなる短い文章のことです。

コツは、見込み客のうち、今すぐあなたの商品を買いたいと

思っている「いますぐ客」向けに書くことです。

ここからは、キャッチコピーを使う大きな目的のLPでのファー

ストビューのヘッダー画像を作ることを想定して解説していき

ます。
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自分ビジネスの定義
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キャッチコピーのイメージ

キャッチコピーは

自分のビジネスを明確な言葉で定義

することから始まります。

最初は

【自分ビジネスの定義】を作りましょう。

次の図を見てください。
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現実
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理想
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手段・メソッド

ビフォー

アフター

解決策

問題

真の問題・原因

【自分ビジネスの定義】
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文章にすると、、、

「悩んでいる人」の「望み」が叶わないのは

「問題」があるからです。

その「問題」は「ある方法で解決」できます。
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おっとりクロージング

起業コンサルティングの

【自分ビジネスの定義】

をしてみます。
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現実

悩み

理想

願望

起業できてない人

起業できる

悩み

願望

手段・メソッド

真の問題・原因

ステップごとに
進めば解決

うまくいく仕組みを
知らない

「おっとりクロージング」の【自分ビジネスの定義】
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【自分ビジネスの定義】を文章にしてみます

「起業できる学びがあるけどできてない人」の「起業」

が叶わないのは「うまくいく仕組みを知らない」からで

す。その「問題」は「ステップごとに進めば解決」でき

ます。

【自分ビジネスの定義】を元に、追加・削ぎ落とし・言い換えをし

てくいくので、

【自分ビジネスの定義】がまず明確になっている必要がありま

す。
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肉付け・削ぎ落としをします

このままだと具体性に乏しく曖昧なので

明確になった文章に肉付け、削ぎ落としをし

ていきます。
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現実

理想

願望

クロージングが
苦手で講座や資格を

生かしたい人

オンライン起業できる

悩み

願望

手段・メソッド

真の問題・原因

全７ステップを知れ
ば解決

口下手でもお一人
３０万円成約頂ける仕

組みづくり
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【自分ビジネスの定義】を文章にしてみます

「クロージングが苦手だけど、講座や資格、学んだこ

とを生かしたい人」の「オンライン起業」が叶わないの

は「おっとり口下手でもお一人３０万円以上のご成約

が頂けた仕組みづくりを知らない」からです。

その「問題」は「全７ステップを知れば解決」できま

す。
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【自分ビジネスの定義】を比べてみます

「起業できる学びがあるけどできてない人」の「起業」が叶わない

のは「うまくいく仕組みを知らない問題」があるからです。その「問

題」は「ステップごとに進めば解決」できます。

「クロージングが苦手だけど、

講座や資格、学んだことを生かしたい人」の「オンライン起業」が叶

わないのは「おっとり口下手でもお一人３０万円以上のご成約が

頂けた仕組みづくりを知らない」からです。

その「問題」は「全７ステップを知れば解決」できます。
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ファーストビューのヘッダー画像化してみます
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【自分ビジネスの定義】の穴埋めテンプレート

①「○○（悩んでいる人）」の

②「○○（望み）」が叶わないのは

③「○○（問題）」があるからです。

その「問題」は

④「○○（ある方法で解決）」できます。



Copyright(c) Kayo Takahashi All Rights Reserved.

24

【自分ビジネスの定義】作成ワーク

①「○○（悩んでいる人）」の　②「○○（望み）」が叶わないのは、③「○○（問題）」があるからで

す。

その「問題」は　④「○○（ある方法で解決）」できます。

あなたの【自分ビジネスの定義】を作成しましょう。

①「　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　」の　

②「　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　」が叶わないのは

③「　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　」があるからです。

その「問題」は　

④「　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　」できます。
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７パーツ
キャッチコピー基本の型
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【７パーツキャッチコピー基本の型】を作ろう

よいキャッチコピーをいきなり

作るのは難しいので段階的に

ブラッシュアップします。

まずは７個にわけた基本の型、

【７パーツキャッチコピー基本の型】

を作りましょう。
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キャッチコピーに入れる7大要素について

1. 【ビフォー】問題解決前のビフォーで困ってないかの問いかけ

（○○で困っていませんか？）

2. 【見込み客への呼びかけ】職業や年代（～なコーチへ！４０代の～）

3. 【アフター】問題解決後のアフターを言う（●●な（状態）が●●に（なる））

4. 【真の問題】真の問題を言う（問題が解決できなかったのは●●が原因だったんで

す）

5. 【解決策】真の問題を解決する手段を言う（●●な方法で、メソッドで、ステップで）

6. 【商品名】何のためのLPなのか目的を言う（～プログラム、～講座・セミナー・体験

回、プレゼント）

7. 【CTA】Call To Action（コールトゥアクション）＝してほしいことや、聞きたいことを言

う（受けてみませんか？、興味ありませんか？）
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●●（ビフォー）でお悩みの●●（見込み客への呼びかけ）な人へ

●●●●（ビフォー）は●●（真の問題）が原因だった！

●●（解決策）な方法（メソッドで、ステップ）で

●●（アフター）に（なる）

●●（商品名）プログラム（～講座）を

受けてみませんか？（CTA）（興味ありませんか？、学びません
か？、なりませんか？）

【７パーツキャッチコピー基本の型】
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パターン１：問題解決しませんか？系

呼びかけ：解決しませんか？叶えませんか？

欲求：問題解決したい、叶えたいなどのベネフィットを提示する

パターン２：なりませんか？系
呼びかけ：●●アドバイザー・セラピスト・専門家・プロになりませんか？
欲求：変身願望（普通の私が、こんな人になれる！）、収入アップ願望（仕事になる・
稼げる）、承認欲求（自己肯定感が低くなりがちな主婦が先生と呼ばれることで人生
が輝く）

パターン３：学びませんか？系
呼びかけ：学びませんか？学習しませんか？
欲求：学習意欲（日本人は勤勉で、高齢になっても生涯学習が人気。占いを習ってい
て、誰かを占うことには興味がないが、何年も学ぶことが楽しいと考える人立つ）

【CTA】（コールトゥアクション）の３大パターン
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●●（ビフォー）でお悩みの●●（見込み客への呼びかけ）な人へ
●●●●（ビフォー）は●●（真の問題）が原因だった！
●●（解決策）な方法（メソッドで、ステップ）で
●●（アフター）に（なる）〇〇〇〇プログラム（商品名）（～講座）を
受けてみませんか？（CTA）（興味ありませんか？）

【７パーツキャッチコピー基本の型】作成ワーク

あなたの【７パーツキャッチコピー基本の型】を作成しましょう。

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 でお悩みの　　　　　　　　　　　　な人へ

　　　　　　　　　　　　　　　　は　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　が原因だった！

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　 な方法で

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　　に（なる）

　　　　　　　　　　　　　　　　　　　プログラムを受けてみませんか？
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６大改善
キャッチコピー応用の型
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【６大改善キャッチコピー応用の型】を作ろう

【７パーツキャッチコピー基本の型】

で基本形ができたら、次に

【６大改善キャッチコピー応用の型】

を作りましょう。

以下のページから基本形に付け足しができないか検

討しましょう。
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①【数値化法】

②【USP挿入法】

③【コンナ私でも法】

④【オノマトペ法】

⑤【真逆・非常識法】

⑥【権威付け法】

一つずつ解説しますね。

【６大改善キャッチコピー応用の型、一覧】
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①【数値化法】

数字を入れて、置き換えて数値化し、より短い時間、より少ない回数、よりわずかな
手間でそれが出来ることを言えないか？（わずかな日数で→たったの3日で！　3回
で！3ステップで！）

②【USP挿入法】

聞いたことがないけど凄そうと思える言葉やUSPを入れられないか？（落ち込みマネ
ジメント、売れる商品設計図） 

③【コンナ私でも法】

普通以下の人でも出来るということを言えないか？（おっとり口下手な感覚派さんで
も）

【６大改善キャッチコピー応用の型】
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④【オノマトペ法】

オノマトペを入れられないか？（おっとり、ザクザク、たっぷり）

⑤【真逆・非常識法】

真逆のことを言えないか？常識と思われていることと反対のことを言えないか？（ご
飯をたくさん食べても痩せる、触らない整体、才能が不要）

⑥【権威付け法】

社会的地位、実績、受賞歴、経験数、出版歴などを入れられないか？（元看護師が
伝える●●、1万人の対応歴）

【６大改善キャッチコピー応用の型】
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【７パーツキャッチコピー基本の型】

と

【６大改善キャッチコピー応用の型】

がどのように反映されているか

確認しましょう。
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【真の問題】

【ビフォー】

【アフター】

【解決策】

【CTA】

⑥【権威付け法】

②【USP挿入法】
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【真の問題】

【ビフォー】

【解決策】

【商品名】

①【数値化法】

②【USP挿入法】



Copyright(c) Kayo Takahashi All Rights Reserved.

41



Copyright(c) Kayo Takahashi All Rights Reserved.

42

【ビフォー】

【アフター】

【解決策】

②【USP挿入法】
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【７パーツキャッチコピー基本の型】作成ワークで作った文章に
６大改善の要素を入れて、【６大改善キャッチコピー応用の型】を作りましょう。
①【数値化法】、②【USP挿入法】、③【コンナ私でも法】、④【オノマトペ法】、⑤【真逆・
非常識法】、⑥【権威付け法】

【６大改善キャッチコピー応用の型】作成ワーク

あなたの【６大改善キャッチコピー応用の型】を作成しましょう。
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すぐにでも商品・売上を作りたい場合はこちら

44

30万円以上の高額商品が６名中５名に販売できる！

3ステップ信頼プレゼント集客法
特別セミナー＆個別相談会

あなた専用の”売れる流れ”を高橋佳代がその場で作ります！

通常料金　税込5,500円のところ、この資料からお申し込みに限り

　特別限定価格　1,100円（税込）でご招待します。

人数
限定

完全予約制、オンライン
（ズーム）で行います

クリックして
セミナーを確認

https://ottori-closing.com/tokuten-soudan
https://ottori-closing.com/tokuten-soudan
https://ottori-closing.com/tokuten-soudan
https://ottori-closing.com/tokuten-soudan

